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ほけんの窓口グループと業務提携を合意 

 
 静岡銀行（頭取 中西勝則）では、第 12 次中期経営計画の基本戦略の一つ「新たな事業領域、収益機会

への挑戦」の一環として、ほけんの窓口グループ株式会社（代表取締役会長兼社長 窪田泰彦、以下「ほ

けんの窓口グループ」）と業務提携契約を締結することで合意に至りましたので、その概要をお知らせし

ます。 

 

１．締結日   6 月 30 日（木） 

２．業務提携の背景・目的 

（１）静岡銀行は、第 12 次中期経営計画の基本戦略の一つとして、「新たな事業領域、収益機会への挑戦」を掲

げ、異業態・異業種の企業との連携を通じ、従来の取組みや発想にとらわれないビジネスに挑戦することで、

新しいマーケットの開拓を推進しています。 

（２）ほけんの窓口グループは、業界でいち早く保険ショップを多店舗展開し、来店型保険ショップのリーディン

グカンパニーとして、多数の保険会社のなかから、お客さまの意向に基づき、それぞれのライフプランに沿っ

た保険商品の比較推奨販売に特化した独自のスタイルを確立しています。 

（３）静岡銀行とほけんの窓口グループは、お客さまのライフプランに合わせた金融サービスをワンストップで提

案する仕組みづくりを通じ、金融サービスの品質を一層向上させることを目的に、業務提携の合意に至りま

した。 

３．業務提携の内容 

（１）ほけんの窓口グループの保険ショップ運営に関するノウハウやブランドイメージを活かし、 静岡銀行の東京

から大阪までの広範な営業店ネットワークにおいて、ほけんの窓口グループと静岡銀行の提携する保険相

談専門窓口を展開します。 

（２）また、ほけんの窓口グループの有する保険商品の提案ツール「ライフデザインシステム（LDS）」を活用し、保

険申し込みのペーパーレス化や銀行窓販に係る業務効率化へのシステム対応に向けた検討を共同で行い

ます。 

（３）合わせて、両社の提携および静岡銀行が有する異業態・異業種企業とのネットワークを活用し、さまざまな

金融商品をお客さまにワンストップで提供できるチャネルの整備を進めることで、お客さまに提供する金融サ

ービスのさらなる品質向上を目指します。 

（４）各提携施策のスピーディかつ円滑な実現を目的として、両社人材の定期的な交流機会を設けるほか、将来

的には静岡銀行からほけんの窓口グループに対する出資を通じた強固な提携関係を目指します。 

【ご参考】ほけんの窓口グループ株式会社について 

所在地 東京都渋谷区渋谷 2－21－1 渋谷ヒカリエ 18 階 

代表者 代表取締役会長兼社長 窪田泰彦 

資本金 10 億 2,450 万円 

事業内容 
保険募集代理店（生命保険・損害保険）、保険ショップの運営、 

パートナー店・提携店の運営サポート 

設立年月日 1995 年 4 月 

会社沿革 

1995 年  4 月 

2000 年  3 月 

2006 年  9 月 

2008 年  1 月 

2012 年 10 月 

2014 年  7 月 

2015 年  4 月 

会社設立、保険代理店事業開始 

港北ニュータウンに保険ショップ 1 号店開設 

「ほけんの窓口」ブランドで保険ショップ展開開始 

保険ショップパートナー制度導入 

窓口販売提携銀行数 10 行 

保険ショップ店舗数 500 店舗 

契約件数 100 万件 

 


