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「バイヤーのニーズを学ぶ商談会対策セミナー」を開催 

株式会社静岡銀行（頭取 八木
や ぎ

 稔
みのる

）と株式会社山梨中央銀行（頭取 古屋
ふ る や

 賀
よし

章
あき

）では、「静岡・山梨アライ

アンス」の一環として、両地域のお客さまを対象に、商談会における商談力の向上をテーマとしたセミナーを

開催します。 

本セミナーでは、長年にわたり百貨店でのバイヤー経験をもつ㈱福田屋百貨店の増山敬之氏と、各種商談会の

企画運営、農林水産省受託事業など多岐にわたり食に関する事業を展開するリッキービジネスソリューション㈱の

澁谷耕一氏を講師に迎え、「商談会で成功するコツ」についてご紹介いただきます。 

今後も、地域のお客さまに商談機会を提供することで販路開拓・拡大を支援し、地域経済の活性化に貢献し

てまいります。 

＜セミナーの概要＞ 

日 時 7月 11日（木）15時～16時 30分 

対 象 食品を中心とした製造・販売事業者 

開催方式 オンライン（Zoomウェビナー）

内 容 

第 1部／成功事例から学ぶ展示商談会の活用 

<講 師>澁谷耕一氏（リッキービジネスソリューション㈱代表取締役） 

第 2部／バイヤーからの視点～売れる商品の作り方 

<講 師>増山敬之氏（㈱福田屋百貨店みらい EC 事業部事業部長） 

第 3部／「地方銀行フードセレクション 2024」の紹介・活用できる補助金紹介 

参加費 無 料 

申込方法 募集チラシに記載の QRコードからの申込フォームにアクセスしてお申し込みください 

申込期限 7月 4日（木）16時まで 

主催 静岡銀行、山梨中央銀行 
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商談の進め方・アフターフォロー
商品の魅せ方・伝え方
首都圏の最新トレンドe t c . . .

“売れる商品”とは

バイヤーのニーズを学ぶバイヤーのニーズを学ぶ
商談会対策セミナー商談会対策セミナー

商談会の成果は、少しの工夫で大きく変わることがあります。
そこで今回、首都圏バイヤーと展示商談会主催者の視点から
「商談会で成功するコツ」をお伝えします。
初めての商談会参加を考えている方、商談会でなかなか成約
に繋がらない方、商談会をさらに効果的に活用したい方など、
販路拡大に取り組む皆さまは、ぜひ、お申し込みください。
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